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Mission accomplie

Mutac a rempli ses objectifs du plan
quinquennal 2002-2007.

Elle va prochainement sortir un
produit «packagé» et préparera dans
les prochaines semaines la
campagne de publicité télévisée
pour 2008.

Retour sur 5 années de mutation
impressionnante et portrait d'une
mutuelle qui se place en partenaire
 package privilégié des professionnels
funéraires

Bernard Saguy présentant la plaquette du futu
“Libérance”

A son arrivée a la direction générale de Mutac en
2002, Bernard Saguy a été chargé de penser et de
mener une action de transformation en profondeur
de Mutac. Aujourd’hui totalement ouverte aux pro-
fessionnels du funéraire, elle était encore en 2002 une
entité purement crématiste et ouverte depuis peu au
partenariat avec les services publics funéraires.

Cing étapes en cinq années

A) Il fallait sortir de la seule prévoyance crématiste
pour s'ouvrir pleinement a la prévoyance obséques.
Cela impliquait d'élargir T'objet des contrats a tous
types de funérailles et I'identité des partenaires.

26 Funéraire magazine N° 179



wviais> Lo Llul 1ILCIT>>C Plu: E}GLI LLuicicincii 1es PIUI\:D‘
sionnels funéraires, c'est le développement commer-
cial qu'ils peuvent mettre a leur profit en collabora-
tion avec Mutac :

>= Un relais avec les institutions mutualistes.
Mutac négocie aujourd’hui des partenariats avec les
gros réseaux de mutuelles. Elle vient notament d'a-
boutir avec la Caisse Nationale de retraite des Agents
des Collectivités Locales. Elle est également en parte-
nariat avec la plateforme Intermutuelles Assistance
IMA, T"'une des plus importantes sur le marché de 1'as-
sistance en France

3= Une source d'activité.

Mutac a lancé son activité de vente de contrats ob-
séques en direct et va développer cette voie. Elle s'est

raire.

En outre, le pack «Libérance» comprendra 3 options :
2= un capital supplémentaire libéré au décés (mar-
brerie, aide immédiate...)

> une aide de 100 euros par mois pendant un an
3= une exonération de cotisation pour le conjoint
survivant assuré lui-méme par Mutac

Le test du pack va étre réalisé sur 1 000 personnes en
fichier acquis (vente directe).

Alors certes, il faudra valider le projet. Mais ce qui est
sur, c'est que Mutac a bien prévu d'approfondir
sérieusement son partenariat avec les entreprises pri-
vées du funéraire pendant le prochain quinquennat
2007-2012...
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